TOP 14/CE SOIR ucue zcesor | FOIRE AUX SAUCISS!
@ Floch Le Clermont Foot | (|2 kg pour 20 € Fabr:cat:on
- et Montpellier et Dembélé 5 kg pour 45 € gmsanafe
, attendent en quéte | IES 3
IASM d’efficacité | | 3;rie an;{p.s-ggﬁuucra 63300 mmzs
de pied ferme contre Metz H
PO Jroa  PAGES SPORTS | | 140, ovenvedelaRépublique- 63160 BILLOM

lamontagne.fr

WA MONTAGNE

%) Centrerrace CLERMONT-METROPOLE VENDRED! 20 SEPTEMBRE 2013 - 1,00 €

'Etat lance un service BimmObi]ier rep a_r t

d'aide a la rénovation

o — e reglon Auvergne
et en e

PAGE 12

19.000 repu de fote
pour les collégiens
du Puy-de-Dome

PAGE 9

i TOURISME

Michelin réalise

le pren.“er Plun ] MARCﬂE. Aprés un surplace de plusieurs mois, les: ven- I TRANSACTIONS. La tfaisse des prix est de i'qnire de 9 %
de la ville de Clermont | i b momens e e oS e o3 % e v

; B PROPOS D'UN MONTAGNARD % L

Re-couac. Les humoristes en font le

r

théme de leurs sketchs et 'opposition mul geree

ses choux gras : il y a des couacs dans = BIE

la communication gouvernementale.

Aprés les incertitudes sur I'année, bé- Lu ance

nie des dieux de Bercy, oit les imp6ts L L

observeront la « pause » ardemment plUSleurS fOlS

souhaitée par les Frangais, voici qu'il = s =

y a des divergences sur le nombre de p0|ntee du d0[g't

nouveaux contribuables. On saura W SRS R

bientét, parait-il, la quantité exacte ' H i

de ces citoyens récemment invités & RESSO?RCES' L_ea,u s Inscrit _au C'CEU‘I
5§ |« cracher au bassinet ». Mieux vaut, des débats qui s’ouvrent aujourd’hui,
2 7% | dit-on, accorder les violons avant les ’ % i
S 23| Dremisres mesures, cela duite los ex- a l'occasion de la conférence envi
§ 25 | plications emberlificotées... ronnementale. PAGES FRANCE

s




Apres un cru 2011 exceptionnel, les prix de
l'immobilier ont lourdement chuté ses deux
derniéres années. Passée la période creuse fin
2012 début 2013, les transactions repartent. .

Le fait du jour> Auvergne
Un chiffre

en pourcentage, la baisse des prix

de l'immobilier en Auvergne (hors
Clermont) constatée par la chambre des
notaires entre 2012 et 2013,
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Constat

Si le marché des biens de qualité semble
reporti, en revanche, les primo-accédants font
toujours défaut et le marché des resldences
secondaires est d !u peine.

MARCHE DE L'IMMOBILIER M Alors que Poffre et la demande semblent s’accorder, les transactions ont repris

Baisse des prix rime-t-elle avec embellie?

Aprés un surpluce de
quelques mois, les ventes
de biens sont reparties
timidement & la hausse,
s'expliquant en grande
partie par la chute des
prix.

es jeunes de
25 ans poussant la
porte de 'agence

pour acheter un
appartement, ¢'est clair, on n'en
voit plus. Pour autant, on ne
peut pas parler d'une situation
catastrophique de I'immobilier
sur Clermont-Ferrand. »

Pour Stéphane Roume, res-
ponsable de I'agence Centu-
ry 21, I'année 2013 a plutdt bien
commencé. En tout cas beau-
coup mieux que la fin de I'an-
née 2012 : « Les sept premiers
mois sont plutdt corrects, hor-
mis 200t qui est un peu spécial.
1l y a eu des années plus diffici-
les mais nous sommes toujours
arrivés a vendre. Des gens pour
acheter, il y en a et il y en aura
toujours. Reste que le plus diffi-
cile est d’accorder le vendeur
qui veut vendre plus cher et
l'acheteur qui veut acheter
moins cher. »

Globalement les prix des biens
immobiliers dans I'aggloméra-
tion clermontoise ont continué
4 fléchir lors du premier semes-
tre 2013 comme l'explique
M- Pierre Montagnon, président
de l'ordre des notaires de
I"’Auvergne. « On peut différen-
cier Clermont et hors Clermont
en terme de baisse. Elle a été
plus importante en moyenne
hors Clermont ». L'hyper-centre
et ses appartements résistent
plutét bien avec une baisse des
prix estimée entre 1 et 2 % sur

MOINDRE. Los prix des appartements sur Clermont n'ont baissé que de fordre de 1 6 2

un an. Quant aux maisons indi-
viduelles dans I'agglomération,
leur prix a chuté de 6,7 % en-
tre 2012 et 2013. Mais cela reste
une décrue mesurée a I'échelle
régionale car, dans toutes les
autres grandes villes d'Auver-
gne, on s'oriente en moyenne
sur un fléchissement de 9 %. Et

encare... Les spécialistes de
I'immobilier s'accordent & dire
que la baisse des prix a été frei-
née.

« Le dernier trimestre 2012 est
celui qui a connu la plus forte
décrue, explique Pierre Monta-
gnon, et la pression s'est main-
tenue au début de 2013. Si, de

1998 & 2007, le prix de I'immo-
bilier n'a jamais cessé de mon-
ter, on peut dire qu'aujourd’hui,
le niveau des prix en 2013 est
comparable & ceux de fin 2006
début 2007 ». Conséquence di-
recte : les transactions sont re-
parties & la hausse fin avril dé-
but mai : « Depuis le printemps,

En baisse, le murche v1chyssms se maintient gréace aux

A vichy, les ventes immobilidres
ont tendonce & diminuer. Les pro-
priétaires baissent leur prix pour
vendre, Les appartements se ven-
dent mieux, souvent achetés par
des retraités,

« Le marché est a la baisse,
confirme Florent Hourquebie,
responsable de I'agence Access
pro, spécialisée dans le moyen
et haut de gamme. Et plus on
s’éloigne du centre-ville et plus
les biens sont difficiles & ven-
dre. » Les appartements et mai-
sons de ville, méme s'ils se ven-
dent mieux que les maisons de
la campagne, ont du mal A trou-
ver preneur. « J'ai par exemple
depuis six mois un 100 m® avec
terrasse de 18 m® et une place

L

il A VENDRE -

VICHY. Les appartements se v
dent bien, grace a une dlientéle
de retroités, PHOTO GAEL BAUD

de parking 4 275.000 euros. 1 y
a deux ans, il serait parti immé-
diatement. »

Du coup, certains prix sont
réajustés. « Ce qui se vend
aujourd’hui, ce sont des biens
que nous avons depuis trés
longtemps. Les propriétaires re-
voient leur prix, lassés de garder
un bien sir les bras », souligne
I'agent immobilier prenant
I'exemple d'une maison i Ven-
dat proposée a 500,000 euros il
Yy a trois ans et qui s'est vendue
récemment 350.000 euros.

La clientele vichyssoise reste
celle des retraités, « des gens
exigeants qui ont le temps de
chercher, indique Florent Hour-
quebie. De plus en plus, ils veu-

lent du prét a habiter. Ils ont ré-
nové deux ou trois maisons
dans leur vie et 2 la retraite, ils
veulent juste poser leur cadre ».

Les retraités sont aussi impor-
tants a I'agence Rembert ol Pa-
tricia Eyzat indique qu'ils vien-
nent de « Lyon, Paris ou du Midi
pour trouver un appartement.
Les prix se maintiennent pour
ce type de bien mais pas pour
les maisons ».

Vichy est une ville qui plait.
« J'ai eu cette année des clients
russes, américains et belges
cherchant un pied a terre & Vi-
chy », explique Patricia Eyzat
qui ajoute que « malgré des taux
d’intérét bas, les banques
n‘ouvrent pas facilement les ro-

nous avons retrouvé un niveau
d’activité correct », Une embel-
lie du marché qui profite en
grande partie aux biens tradi-
tionnels, genre appartement
avec plusieurs chambres ou
maison familiale,

Le marché des biens immobi-
liers de trés grande qualité sem-
ble lui aussi vouloir repartir
aprés avoir été totalement
aphone ces deux derniéres an-
nées. En revanche, les primo-
accédants se sont faits beau-
coup plus rares et le marché des
résidences secondaires a vrai-
ment été freiné.

- Une baisse de I'ordre
de 9 % dans les villes
auvergnates hors

- Clermont-Ferrand

Alors le frémissement des
transactions a-t-il de quoi re-
donner le sourire aux profes-
sionnels du secteur ? « Au moins
confiance dans l'avenir. Il n'y
pas de raison que les transac-
tions ne repartent pas avec la
baisse des prix, des préts dont
les taux n'ont jamais ¢té aussi
bas, ou encore l'abandon en
septembre de la loi sur les plus-
values immobilieres... Et sans
compter qu'il y a toujours un
besoin de logements. »

Méme chose pour le responsa-
ble de Century 21 : « Les biens
au juste prix se vendent, parfois
trés rapidement. On voit bien
que I'offre et la demande, qui
s'étaient tournées le dos lors
des derniers mois, commencent
a se retrouver, » Sans compter
que Clermont et ses environs
n nmjamais connu les flambées
vertigineuses qu'ont pu subir les
grandes agglomérations frangai-
ses. B

retraités

binets ». Pour Chantal Pouzat,
responsable du service wansac-
tion de I'agence vichyssoise La-
grue, « la baisse des intéréts ne
suffit pas. Avec la loi de finances
qui change tout le temps et le
contexte économique défavora-
ble, les gens ont peur de s'enga-
ger. Un couple avec enfants
peut metire 150, 200 voire
?00.0(}0 euros, mais pas au-de-

it .

Aprés un début d'année relati-
vement tranquille, I'agence La-
grue note plus de mouvement
depuis juillet. Comme chez ses
collegues, Chantal Pouzat vend
plus facilement des apparte-
ments a des retraités « qui se
font plaisir ». &

Denis Lorut
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